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AU International handel og markedsføring

Hvis du interesserer dig for salg og marketing både nationalt og  
internationalt, er en akademiuddannelse med profil i International  
handel og markedsføring noget for dig. 

Mange danske virksomheder 
står over for at skulle konkurrere 
på det globale marked. Derfor 
har de brug for medarbejdere, 
der ved noget om markedsføring 
af produkter og serviceydelser 
både i Danmark og på det 
globale marked. 

Med en AU International handel 
og markedsføring får du en 
uddannelse, der er rettet mod 
job inden for salg og marketing. 
Undervisningen tager udgangs-
punkt i virksomhedernes behov 
for systematisk at opsamle 
tendenser på markedet og 
stimulere kundernes efterspørg-
sel. Du vil under uddannelsen 
lære om handel og markedsfø-
ring i Danmark såvel som på det 
globale marked. Og du vil lære, 
hvordan du skaber de bedste 
muligheder for salg af produkter 
til kunder på business-to-
business eller business-to-
consumer-markedet. 

Uddannelsen og  
undervisningen
Hele uddannelsen består af i alt 
seks moduler. Hvert modul kan 
tages på ét semester. Du 
behøver ikke at tage en hel 
uddannelse, men kan nøjes med 
blot at tage det fagmodul, du 
har behov for her og nu. 
Undervisningen ligger typisk 
uden for normal arbejdstid og 
foregår fx på én ugentlig 
undervisningsaften. 

I undervisningen bliver der lagt 
stor vægt på at skabe dialog og 
sammenhæng mellem teori og 
praksis. Det bliver blandt andet 
gjort ved hyppig inddragelse af 
cases og øvelser, der afspejler 
problemstillinger fra mange 
forskellige typer virksomheder.

Fordybelse og  
specialisering
De sidste to moduler af en 
akademiuddannelse er altid 
specialeforløb og afgangspro-
jekt. Her får du mulighed for at 
gå i dybden med emner, der 
interesserer dig særligt meget, 
eller som er relevante – enten 
for dit nuværende job eller 
fremtidige karriere. Du bliver 
dermed specialiseret i et 
område efter eget valg.

Obligatoriske moduler

•	Afsætning
•	Markedsføring

•	Specialeforløb
•	Afgangsprojekt

Uddannelsen består desuden  
af to valgfrie fagmoduler.

Eksempler på job

•	Salgskonsulent
•	Key Account Manager
•	Marketing Manager
•	Selvstændig konsulent
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Valgfrie fagmoduler
På AU International handel og 
markedsføring skal du vælge to 
valgfrie fagmoduler. 
Der knytter sig et stort antal 
valgfrie fagmoduler til både de 
merkantile og tekniske AU-
profiler. 

Du kan frit vælge mellem alle de 
merkantile fagmoduler, men kun 
ét teknisk fagmodul.

Se på det vedlagte Fakta om AU, 
hvilke valgfag du kan vælge 
imellem.

Læs mere om de enkelte fag på: 
www.erhvervsakademierne.dk 

AU International handel og markedsføring

Adgangskrav
For at starte på en AU skal du 
have enten:
 

•	En ungdomsuddannelse  
	 eller 
•	To års erhvervserfaring

Først når du påbegynder dit 
specialeforløb, skal kravet om 
både en ungdomsuddannelse og 
to års erhvervserfaring være 
opfyldt.

En ungdomsuddannelse kan 
være en erhvervsuddannelse, en 
gymnasial uddannelse eller en 
anden grundlæggende uddan-
nelse. 

Du har mulighed for at blive 
fritaget for nogle fagmoduler på 
AU, hvis du fx har taget fag på 
en merkonom- eller teknonom-
uddannelse.

Omfang og niveau 
Du kan tage uddannelsens seks 
moduler på tre år. Det svarer i 
omfang til et års fuldtidsuddan-
nelse eller 60 ECTS-point, der er 
EU’s målesystem for videregå-
ende uddannelser. Uddannelsen 
er anerkendt som en uddannelse 
på 120 ECTS-point, idet erhvervs-
erfaring tæller som 60 ECTS. I 
niveau svarer det til en kort 
videregående uddannelse, der 
ellers normalt tager to år som 
fuldtidsuddannelse. 

Hvert modul på uddannelsen 
tæller 10 ECTS-point. Antallet af 
lektioner på de enkelte fagmo-
duler kan variere. På modulerne 
specialeforløb og afgangsprojekt 
får du individuel vejledning af 
en underviser. Fra et modul 
starter, til det slutter, skal du 
regne med at bruge gennem-
snitlig otte til tolv arbejdstimer 
om ugen, hvilket både inkluderer 
undervisning, hjemmearbejde 
og eksamen.

I skemaet nedenfor ser du  
et uddannelsesforløb i AU 
International handel og 
markedsføring.
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Afsætning
10 ECTS

Markedsføring
10 ECTS
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Speciale- 
forløb
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Afgangs- 
projekt
10 ECTS




