


Markedsføringsøkonom 
uddannelsen

Uddannelsens opbygning

Din faglige profil

Uddannelsen består af en obligatorisk del og en valgdel med valgfag, et specialeforløb  
og hovedprojektforløb. Valgdelen giver dig mulighed for at tone uddannelsen efter dine 
særlige interesser.

Obligatoriske fag (80 ECTS)

Valgfag (10 ECTS)

Valgdel/individuelt forløb (30 ECTS)

Læs mere på www.brock.dk1. SEMESTER 2. SEMESTER 3. SEMESTER 4. SEMESTER

Virksomheden og 
dens netværk

Marked og
samfund

Planlægning og 
gennemførelse

Valgdel: Specialeforløb 
og hovedprojekt

overordnet tema.

På 4. semester har du flere muligheder for 
individuel profilering og faglig fordybelse. 
Specialeforløbet giver dig mulighed for  
studieophold i en virksomhed i ind- eller 
udland. En anden mulighed er at fordybe 
sig i et særligt emne, der udbydes på Niels 
Brock eller hos én af Niels Brocks sam- 
arbejdspartnere.

hovedprojektet løses en konkret opgave for 
en virksomhed, og her skal du dokumentere 
din evne til på et analytisk og metodisk 
grundlag at bearbejde en kompleks og  
praksisnær problemstilling. 

Nogle studerende benytter skolens kontak-
ter til forskellige udenlandske universiteter. 
Du har således mulighed for i forbindelse 
med specialeforløbet eller hovedprojektet 
at knytte kontakt til ét af de udenlandske 
universiteter, Niels Brock samarbejder med. 

Tyskland, Belgien, Holland, Finland, Sverige, 
Spanien og Frankrig.

På vej mod job inden for handel og 
markedsføring

Fremtidens markedsføring og handel forud-
sætter mennesker, der er velorienterede om 
den komplekse sammenhæng, som udveks-
ling af varer og tjenesteydelser foregår i. 
Aktuel viden om økonomi, sprog, jura, kul-
tur og miljø skaber kontakt og troværdighed. 

Markedsføringsøkonomer kommunikerer 
godt, de kan samarbejde til mange sider, de 
er velstrukturerede, de har overblik - og de 
er analytiske og har metoder, der gør dem i 
stand til at fungere effektivt og målrettet 
i mange forskellige sammenhænge. 

Uddannelsen til markedsføringsøkonom er 
en fuldtidsuddannelse, og den har således 
120 ECTS (European Credit Transfer 
System). Det er en praksisorienteret uddan-
nelse, der består af en kombination af 
økonomiske, kommunikative og kulturelle 
fag, med international markedsføring som 
hovedfag. 

Uddannelsen sigter mod at kvalificere dig 
til selvstændigt at løse opgaver, der bredt 
vedrører handel og markedsføring i handels-, 
produktions-, og servicevirksomheder. Under 
uddannelsen trænes du i at kombinere viden 
om bl.a. økonomiske, juridiske, organisato-
riske, globale og kulturelle forhold - og i at 

anvende denne viden med henblik på drift 
og udvikling af virksomhedens handel og 
markedsføring nationalt og internationalt.

Dine jobmuligheder

Typiske job for markedsføringsøkonomer er 
eksport- eller marketingassistent, eksportsæl-
ger, marketingkoordinator, informationsme-
darbejder, reklamekonsulent eller indkøber. 
Desuden er uddannelsen udgangspunkt for 
karriereforløb som f.eks. produktchef, butik-
sleder, konsulent, salgs chef, marketingchef, 
informationschef, eksportchef, eksportsti-
pendiat eller indkøbschef. Uddannelsen 
er også et godt grundlag, hvis du går med 
iværksætterdrømme og har lyst til at starte 
din egen virksomhed.  
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Markedsføringsøkonom
uddannelsenNiels Brock

Vi lægger stor vægt på et velfungerende 
 studiemiljø for at sikre, at den enkelte stude-
rende får det optimale udbytte af studiet.

Efter en uge med masser af teoretisk og prak-
tisk arbejde kan du slappe af i fredagsbaren. 
Her mødes studerende til hyggeligt samvær og 
udveksling af erfaringer.

Gennem studienævnet for markedsførings-
uddannelsen har du mulighed for at påvirke 
beslutnings processerne.

På biblioteket finder du ikke blot uddybende 
materialer til uddannelsens mange teoretiske 
emner, men her finder du også mere bredt ori-
enteret litteratur - og naturligvis dagens aviser.

Start din karriere i hjertet af København

Niels Brock
Business Academy
Nørre Voldgade 34
1358 København K,  
Tlf. 33 41 91 00
E-mail kvuvejl@brock.dk
www.brock.dk

Nørreport Station ligger 200 meter fra skolen.

Der er mange muligheder for at bygge en 
bachelorgrad, BA, ovenpå din markedsføring-
søkonomuddannelse – både i Danmark og i 
udlandet.

På Niels Brock kan du tage en professions-
bachelor i international handel og markeds-
føring.

Alt efter hvilke valgfag du har, kan du få 
merit, således at du kan bygge 1½ år (fuldtid) 
ovenpå din markedsføringsøkonom og derved 
opnå bachelorgraden. Læs om de danske 
handelshøjskolers og universiteters forskellige 
krav og muligheder på deres hjemmesider.

Markedsføringsøkonomuddannelsen giver, 
efter 2 års relevant praktisk erfaring, også 
adgang til deltidsstudiet HD2. Del. 

På Niels Brock kan du tage en BA – deltids-
uddannelse, som udbydes i samarbejde med 
De Montfort University i England.

For at blive optaget på uddannelsen til 
Markedsføringsøkonom skal du have en
gymnasial uddannelse med matematik på 
niveau B, opkvalificeringskursus i matematik
eller faget virksomhedsøkonomi B. En anden 
mulighed er en relevant erhvervsuddannelse
suppleret med matematik B og engelsk C. 

Optagelse til studiestart i august sker via den 
koordinerede tilmelding (KOT) via hjem-
mesiden www.optagelse.dk. Ved studiestart i 
januar finder du specielle optagelsesskemaer 
på www.brock.dk

Er du i tvivl om optagelsesproceduren, er du 
velkommen til at kontakte en studievejleder
på telefon 33 41 91 00 eller e-mail kvuvejl@
brock.dk.

Videreuddannelse i Danmark  
eller i udlandet på Niels Brock/ 
Erhvervsakademiet Copenhagen Business 
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